v Samorzad Wojewddztwa
Kujawsko-Pomorskiego

Fundusze Europejskie Rzeczpospolita Dofinansowane przez
dla Kujaw i Pomorza - Polska Unie Europejska

ANKIETA POTRZEB SZKOLENIOWYCH

realizowana w ramach projektu grantowego ,,Fundusz Eksportowy dla Kujaw i Pomorza” Nr FEKP.01.03-
12.00-0001/24 wspodtfinansowanego z Europejskiego Funduszu Rozwoju Regionalnego w ramach
Priorytetu 1. Fundusze Europejskie na rzecz wzrostu innowacyjnosci i konkurencyjnosci regionu
Dziatania 1.3 Wsparcie MSP Celu szczegétowego 1 iii. Wzmacnianie trwatego wzrostu i
konkurencyjnoéci MSP oraz tworzenie miejsc pracy w MSP w tym poprzez inwestycje produkcyjne
programu Fundusze Europejskie dla Kujaw i Pomorza 2021-2027

Informacje o przedsiebiorstwie

1. Nazwa przedsiebiorstwa

7. Status przedsiebiorstwa:
1 Mikro
L1 Mate
[0 Srednie

8. Czy przedsiebiorstwo jest wytwdrca produktu/bezposrednim wykonawcy ustug?
] Tak
] Nie

Status dziatalnosci eksportowej

9. Czy przedsiebiorstwo prowadzi obecnie sprzedaz produktéw/ustug na rynkach zagranicznych?
L1 Tak
L1 Nie

L] Firma jest na etapie przygotowania do rozpoczecia eksportu

10. Jak dtugo przedsiebiorstwo prowadzi dziatalnos¢ eksportowg?
L1 ponizej 1 roku
[]1-3 lata



] powyzej 3 lat
O] nie dotyczy

11. Na ktdre rynki zagraniczne firma obecnie eksportuje lub planuje eksportowaé?

13. Czy przedsiebiorstwo posiada opracowang strategie eksportowg?
[ Tak
L] Nie
LI Inny dokument dotyczgcy eksportu: .........cueeeeee..

Ocena zasobdw i kompetencji przedsiebiorstwa

14. Prosze ocenic poziom przygotowania przedsiebiorstwa w ponizszych obszarach:
(1 — bardzo niski, 5 — bardzo wysoki)

Obszar 1 2 3 4 5

Przygotowanie oferty eksportowej

Wiedza dotyczaca formalno-prawnych aspektow
eksportu

Planowanie strategii eksportowej

Analiza kosztéw i polityka cenowa na rynkach
zagranicznych

Wykorzystanie e-commerce w sprzedazy zagranicznej

Marketing miedzynarodowy

Znajomosc réznic kulturowych w kontaktach
biznesowych

Identyfikacja potrzeb szkoleniowych

15. Jakie bariery ograniczajg obecnie rozwdj eksportu w przedsiebiorstwie?
L] Brak doswiadczenia eksportowego
L1 Brak odpowiedniej strategii eksportowe;j
L] Niewystarczajgca znajomosc¢ przepisow i procedur
[ Trudnosci w pozyskiwaniu klientéw zagranicznych
[] Niewystarczajgce dziatania marketingowe
[] Brak wiedzy w zakresie sprzedazy online na rynkach zagranicznych

L] Problemy zwigzane z kalkulacja cen i kosztéw eksportowych



L1 Bariery jezykowe lub kulturowe
[ Ograniczone zasoby kadrowe
LI INNE: ettt et e

16. Czy udziat w szkoleniu moze przyczynic sie do zwiekszenia potencjatu eksportowego
przedsiebiorstwa?
[ Tak
(] Raczej tak
[] Raczej nie
LI Nie

17. Jakie rezultaty przedsiebiorstwo planuje osiggnac¢ dzieki udziatowi w szkoleniu?
[1Przygotowanie do rozpoczecia eksportu
[JRozszerzenie dziatalnosci na nowe rynki zagraniczne
[JZwiekszenie sprzedazy eksportowe;j
[IUsprawnienie dziatari eksportowych
[IPodniesienie kompetencji pracownikéw
[JRozwdj sprzedazy internetowej za granica
[JZwiekszenie skutecznosci dziatari marketingowych
[JOgraniczenie ryzyk formalno-prawnych zwigzanych z eksportem
I oY Y= USRS

data i podpis



