
FUNDUSZ EKSPORTOWY DLA KUJAW I POMORZA 

ZAŁOŻENIA DLA NOWEJ EDYCJI PROJEKTU

KONFERENCJA POSTAW NA EKSPORT – EDYCJA II 



O PROJEKCIE

Okres realizacji projektu: 
01.01.2024 r. do 31.12.2027 r.

Budżet projektu, w tym                            Budżet na Granty
Wydatki ogółem: 31 569 955,50 zł         21 000 000,00 zł

Dofinansowanie: 21 856 205,50 zł          15 750 000,00 zł 

WAŻNE!

Udzielone w ramach projektu wsparcie stanowi dla 
przedsiębiorstw pomoc de minimis  zgodnie z przepisami 
rozporządzenia KE nr 2023/2831 oraz rozporządzenia de 
minimis RPO.

Priorytet 1. Fundusze Europejskie 
na rzecz wzrostu innowacyjności 
i konkurencyjności regionu 

Działania 1.3 Wsparcie MŚP 
w ramach Programu Fundusze 
Europejskie dla Kujaw i Pomorza 
2021-2027 



▪ Zwiększenie zdolności eksportowej przedsiębiorstw z sektora MŚP 
z województwa kujawsko-pomorskiego poprzez kompleksowe wparcie finansowe 
i pozafinansowe dostosowane do indywidualnych potrzeb firm;

▪ Wzrost kompetencji MŚP w zakresie internacjonalizacji;

▪ Promocja gospodarcza regionu poprzez promocję marek regionu. 

CEL PROJEKTU



O wsparcie ubiegać się mogą przedsiębiorcy: 

▪ posiadający status MŚP,
▪ na moment złożenia wniosku prowadzą działalność gospodarczą na terytorium 

województwa kujawsko-pomorskiego od minimum 12 miesięcy,
▪ spełniają warunki, o których mowa w rozporządzeniu Ministra Funduszy i Polityki Regionalnej 

z dnia 17 kwietnia 2024 w sprawie udzielenia pomocy de minimis 
w ramach regionalnych programów na lata 2021-2027,

▪ mają niewykorzystany limit pomocy de minimis (od stycznia 2024 r. limit został zwiększony do 
300 000,00 EUR na 3 lata),

GRUPA DOCELOWA



DORADZTWO GRANTY MISJE 
GOSPODARCZE SZKOLENIA

DOSTĘPNE FORMY WSPARCIA

100% dofinansowania 
na stworzenie dokumentu 

strategicznego 

max. 75% dofinansowania 
do udziału w tragach

zagranicznych 
w charakterze wystawcy 

ok. 70% dofinansowania 
do udziału w misji 

gospodarczej 

100% dofinansowania
 do udziału w szkoleniach – 

Menadżer eksportowy 





SPOSÓB UBIEGANIA SIĘ O WSPARCIE

Wnioski o wsparcie w ramach każdej z oferowanych form wsparcia należy złożyć 
wyłącznie w wersji elektronicznej i przekazać poprzez GENERATOR dostępny na stronie projektu 

tj.: www.funduszeksportowy.tarr.org.pl 

http://www.funduszeksportowy.tarr.org.pl/


Usługa doradcza jest pierwszym obligatoryjnym etapem udziału MŚP w projekcie, 
realizowanym w trybie ciągłym, której celem jest: 

▪ Ułatwienie przedsiębiorcom przygotowanie się do procesu eksportowego;
▪ Określenie kierunków działania w zakresie internacjonalizacji.

WARUNKI WSPARCIA

Gotowość eksportowa:

▪ Potencjał organizacyjny i techniczny do internacjonalizacji działalności gospodarczej;
▪ Skomercjalizowany produkt/usługa, co najmniej na rynku polskim. 

Wartość dofinansowania:

▪ 3 000,00 zł dla firm posiadających aktualny dokument strategiczny dotyczący eksportu 
(100% dofinansowania),

▪ 14 000,00 zł dla firm, które nie posiadają dokumentu strategicznego (100% dofinansowania).

DORADZTWO



Doradztwo obejmuje opracowania dokumentu strategicznego dla firmy w zakresie 
internacjonalizacji tj. Planu Działania dla Eksportera i obejmuje: 

• Analizę potencjału eksportowego firmy,
• Wybór rynku zagranicznego tj. nowe rynki 
• Przygotowanie produktu/usługi do eksportu,
• Strategię wejścia na rynki zagraniczne,
• Rekomendacje dotyczące poszerzenia wiedzy z zakresu internacjonalizacji,
• Katalog dostępnych usług proeksportowych.

WAŻNE! 

W przypadku przedsiębiorstw posiadających aktualną strategię internacjonalizacji 
(tj. nie starszą niż 2 lata) usługa świadczona będzie w ograniczonym zakresie. 

DORADZTWO



Wsparcie finansowe na udział przedsiębiorstw w zagranicznych międzynarodowych 
targach w charakterze wystawcy. 

Nabór:  Prowadzony w trybie ciągły, podzielonym na rundy miesięczne. 

Poziom wsparcia: 75%.

Jeden wnioskodawca może uzyskać w ramach naboru grantobiorców wsparcie do 210 000,00 zł, 
przy czym:

Wartość przyznanego grantu na jedno wydarzenie nie może przekraczać 70 000 PLN, w tym:

▪ wartość przyznanego grantu na koszty związane z wynajęciem i zabudową stoiska 
na jedno wydarzenie nie mogą przekraczać 60 000 PLN; 

▪ łączna wartość przyznanego grantu na koszty osobowe związane z obsługą stoiska 
i poligrafię na jedno wydarzenie nie mogą przekraczać 10 000 PLN. 

GRANTY



W ramach udziału w targach zagranicznych kwalifikowane będą koszty:

▪ wynajęcia powierzchni targowej wraz z opłatami narzuconymi przez 
organizatora (m.in. media, odbiór odpadów, wpis do katalogu, opłata rejestracyjna itp.),

▪ wynajęcia zabudowy targowej,

▪ zakup zindywidualizowanej zabudowy targowej,

▪ transportu zabudowy i eksponatów wraz z ubezpieczeniem, odprawą celną 
i kosztami spedycji (w tym koszty uzyskania karnetu ATA),

▪ osobowe podróży służbowych takie jak: koszty biletów, delegacje, koszty noclegów, przejazdy 
komunikacją miejską bądź taksówkami z miejsca noclegu do miejsca imprezy targowej 
i z powrotem, ubezpieczenie pracowników, opłaty za autostrady),

▪ poligrafii w formie katalogów i ulotek sporządzonych w języku rynku docelowego.

GRANTY – KOSZTY KWALIFIKOWALNE



1. Okres realizacji przedsięwzięcia -  do 12 miesięcy i nie później niż tj. 30.06.2027 r.

2. Realizacja przedsięwzięcia nie może rozpocząć się przed dniem, ani w dniu złożenia wniosku 
o  grant. Wyjątek stanowią działania i koszty związane z rezerwacją miejsca wystawowego na 
targach, opłaty rejestracyjnej za udział w targach, jeśli zostaną poniesione, jednak nie wcześniej 
niż w dniu 1 stycznia 2024 r.

3. Przedsiębiorstwo musi posiadać Plan Działania dla Eksportera opracowany w ramach 
projektu Fundusz Eksportowy dla Kujaw i Pomorza, a wszystkie zaplanowane przez 
Wnioskodawcę działania we wniosku muszą z niego wynikać. 

4. Zaplanowane imprezy targowego nie mogą obejmować wydarzeń targowych znajdujących się 
na Liście wydarzeń targowych dla 15 sektorów w ramach projektu pn. „Umiędzynarodowienie 
MŚP – Brand HUB”, dofinansowanego w ramach Programu „Fundusze Europejskie dla 
Nowoczesnej Gospodarki 2021 -2027”,  Priorytet  FENG.02 Środowisko sprzyjające 
innowacjom, działanie FENG.02.26.

5. Produkt/usługa objęta wsparciem musi istnieć – produkt/usługa musi być świadczona 
i być tożsama z produktem/usługą wskazaną w Planie działania dla eksportera.

GRANTY – WARUNKI REALIZACJI PRZEDSIĘWZIĘCIA



Grupowe wyjazdy na targi zagraniczne lub inne 
wydarzenia branżowe skierowane do 
przedsiębiorstw spełniających podstawowe 
warunki dostępowe oraz:

▪ posiadające produkt/usługę o potencjalne 
eksportowym,

▪ posiadające materiały 
promocyjne/marketingowe w j. angielskim 
(strona www, foldery, ulotki),

▪ posiadające Plan Działania dla Eksportera – 
dokument przygotowany podczas doradztwa 
w ramach projektu Fundusz Eksportowy dla 
Kujaw i Pomorza.

MISJE GOSPODARCZE



ZAŁOŻENIA: 

▪ w misji udział będzie mogło wziąć 5-8 firm (maksymalnie 2 osoby z jednej firmy), 
wyłonionych w wyniku naboru wniosków o udział w misji wyjazdowej,

▪ przedsiębiorstwa otrzymają dofinansowanie w formie pomocy de minimis (ok. 70% 
kosztów całkowitych),  pozostałą część pokrywają z własnych środków (wkład 
własny),

▪ podczas misji firmy będą miały możliwość zwiedzania targów i udział w spotkaniach 
B2B,

▪ na każdą misję zostanie przygotowany program odpowiadający potrzebom firm 
i wpisujący się w dane wydarzenie,

▪ szczegółowe informacje na temat misji, w tym: daty wyjazdu, szacowana wysokość 
wkładu własnego, program wyjazdu będą upublicznione w ogłoszeniu o naborze,

▪ nabory na poszczególne misje wyjazdowe zostaną ogłoszone z odpowiednim 
wyprzedzeniem (ok. 2 m-ce przed planowanym wyjazdem).

MISJE GOSPODARCZE



Organizator zapewnia: 

• transport grupowy do miejsca docelowego 
(w zależności od miejsca, w którym 
odbywają się targi: przejazd autokarem
lub przelot samolotem), 

• transfer z Torunia na lotnisko i z powrotem 
(jeżeli dotyczy),

• zakwaterowanie w hotelu min. 3* wraz ze 
śniadaniem,

• transport lokalny w miejscu docelowym 
(lotnisko-hotel-targi),

• bilety wstępu na targi,

• koordynatora grupy.

MISJE GOSPODARCZE

Koszty po stronie przedsiębiorstwa: 

• wkład własny (ok. 30% całkowitych kosztów 
wyjazdu),

• wyżywienie (oprócz śniadań),

• diety pobytowe,

• ubezpieczenie NNW,

• opłata za ustanowienie zabezpieczenia 
prawidłowej realizacji umowy (poręczenie).



Miesiąc Data Targi Miejsce Strona Dla kogo?

marzec 4-6.03.2025 r. ITB Berlin Berlin, Niemcy https://www.itb.com/en/ sanatoria, turystyka zdrowotna

maj 21-23.05.2025 r. Gitex Berlin Berlin, Niemcy https://www.gitex-europe.com/ branża ICT

wrzesień 9-11.09.2025 r. INDEX – Interior Design & 
Furniture Exhibition

Rijad, Arabia 
Saudyjska

https://www.index-saudi.com/ Branża kreatywna, projektowanie, branża 
meblarska, wyposażenie wnętrz

listopad 4-6.11.2025 r. Smart City Expo World 
Congress Barcelona

Barcelona, 
Hiszpania

https://www.smartcityexpo.com/ branża ICT, zarządzanie energią, transport i 
mobilność, rozwiązania telemedyczne

W przypadku zainteresowania udziałem, prosimy o wysłanie informacji na adres e-mail: misje@tarr.org.pl.
Szczegółowe informacje dotyczące misji gospodarczych znajdą się w ogłoszeniu o naborze. 

MISJE GOSPODARCZE PLANOWANE W 2025 r.

https://www.itb.com/en/
https://www.gitex-europe.com/
https://www.index-saudi.com/
https://www.smartcityexpo.com/
mailto:misje@tarr.org.pl


SZKOLENIA

Szkolenia „Menadżer eksportowy” mają na celu przekazanie teoretycznej 
i praktycznej wiedzy, niezbędnej do przygotowania personelu przedsiębiorstw do procesu 
wejścia na rynki zagraniczne i skierowane są firm spełniających podstawowe warunki 
dostępowe oraz potrzeba uzupełnienia kompetencji w danym obszarze tematycznym 
wynika z Planu Działania dla Eksportera, opracowanego na etapie usługi doradczej.

 



Szkolenia „Menadżer eksportowy” prowadzone będą w 4 cyklach  w następujących 
blokach tematycznych każdy: 

▪ Konstrukcja skutecznej oferty konkurencyjnej i jej prezentacja;

▪ Aspekty formalno-prawne wejścia na rynki zagraniczne;

▪ Strategia eksportowa produktów i usług wraz z elementami modelu biznesowego;

▪ Finanse – konstrukcja strategii cenowych z elementami budżetu eksportowego 
na wybrane rynki;

▪ E-commerce/E-eksport w praktyce;

▪ Marketing międzynarodowy i efektywne narzędzia marketingowe w działalności 
eksportowej z elementami różnic kulturowych.

SZKOLENIA – ZAKRES



DORADZTWO

STYCZEŃ 2025 CZERWIEC/WRZESIEŃ 2025MARZEC 2025LUTY 2025

MISJE 
GOSPODARCZE GRANTY SZKOLENIA

HARMONOGRAM



FUNDUSZ EKSPORTOWY DLA KUJAW I POMORZA

KONTAKT:            tel.: 56 699 54 81; 56 699 54 82              e-mail: kontakt.eksport@tarr.org.pl

www.funduszeksportowy.tarr.org.pl  

mailto:kontakt.eksport@tarr.org.pl
http://www.funduszeksportowy.tarr.org.pl/
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